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Ассоциация по развитию коллекторского бизнеса проанализировала рынок продажи долгов.
Ассоциация по развитию коллекторского бизнеса (АРКБ) проанализировала рынок продажи долгов.

АРКБ при консультационной поддержке генерального директора «Центра развития коллекторства» Дмитрия Жданухина провела опрос, посвященный такому новому направлению в сфере взыскания задолженности, как покупка-продажа долговых обязательств. В опросе приняли участие руководители российских и зарубежных коллекторских компаний.

«Возможность продать или купить долги широко стала обсуждаться совсем недавно, - говорит президент Ассоциации по развитию коллекторского бизнеса Сергей Рахманин, – а большинство потенциальных покупателей хоть и задумывается о покупке портфеля задолженности, но предпочитает взыскивать долги по системе аутсорсинга».
Как показали результаты опроса, в первую очередь, это связано с неразвитостью методик оценки портфеля долгов (так посчитали 78% респондентов): продавец боится понести расходы при недооценке портфеля, а покупатель – при его переоценке. Таким образом, первые зачастую назначают цены, значительно более высокие, чем хотелось бы последним.

Мешает становлению рынка покупки-продажи долгов и неравномерное развитие регионов (только 44% опрошенных признались, что для них актуальна эта тема) – во многих из них почти нет собственных потенциальных продавцов, особенно таких крупных, как, например, банки, а покупать единичные долги юридических и, тем более, физических лиц рискованно. К тому же, позволить себе выкупить большой портфель задолженности могут только крупные коллекторские компании, которых на российском рынке не так уж много, и большинство из них находится в Москве.

Результаты опроса были озвучены на круглом столе «Продажа долгов или аутсорсинг: что выбрать?», который проходил 27 июня 2008 г. на теплоходе «Москва-59». С ними также можно ознакомиться на сайте АРКБ.
Учредительный Съезд Ассоциации по развитию коллекторского бизнеса состоялся 11 июля 2006 года. Основной целью Ассоциации является поддержка нового для России профессионального сообщества коллекторских агентств. АРКБ активно взаимодействует с законодательными органами с целью выработки новых законопроектов, способствующих поддержанию и развитию коллекторского бизнеса в России. Другим важным направление деятельности Ассоциации является формирование высоких стандартов качества оказываемых агентствами коллекторских услуг, для чего проводятся консультации, обучающие семинары и конференции. Все это необходимо для становления и формирования в России цивилизованного, прозрачного и качественного рынка коллекторских услуг.
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